
NEGOCIACIONES COMERCIALES

Janixia Vanessa Romero 
Universidad Nacional Autónoma de Hondura, Tegucigalpa, Honduras 
Correo electrónico: janixa.romero@unah.edu.hn

RESUMEN
La ponencia es en referencia a los Tratados de Libre Comercio, tomando como base la experiencia adquirida como negociador de tratados de libre comercio de los que Honduras es firmante.
Se expondrán los conceptos básicos relativos a negociaciones internacionales y comercio internacional.
Además, se explicarán las fases/etapas y técnicas para una buena negociación, estrategias y ejemplos de una negociación en la vida real.
Conocer la actitud y forma de actuar de un buen negociador es de suma importancia, por lo que es parte de este tema.
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